
成为沙县第三产业的支柱，成为一

张享誉海内外的靓丽名片。从小打

小闹到誉满全球，沙县小吃的成功

经验蕴含着乡村振兴的“密码”，其

发展过程给各地推进乡村振兴带来

深刻启示。

另一个值得关注的例子是柳

州螺蛳粉。其年销售收入从2015

年 5亿元，发展到2020年的 105.6

亿元，6年内激增超过20倍，年均

增长率达到82%，为柳州市提供近

30万个就业岗位。柳州螺蛳粉全

产业链发展布局在推动当地供给

侧结构性改革，推进产业升级，促

进一二三产深度融合方面起到了

非比寻常的作用，拉动了上游原料

材米粉、螺狮、酸笋、豆角、腐竹等

产业的规模化、标准化、品牌化、产

业化，同时也带动了工业观光旅游

等下游产业的发展。柳州模式的

成功经验证明产业化道路能够使

地方特色传统食品走向新的发展

阶段，为各地特色小吃产业发展提

供了宝贵经验。根据广西发布的

《加快推进柳州螺蛳粉及广西优势

特色米粉产业高质量发展实施方

案》，用工业化的理念谋划发展广

西优势特色米粉全产业链，到

2025 年，力争实现广西优势特色

米粉全产业链销售收入超1000亿

元；实施“六大工程”，布局建设产

业集聚区，推动广西优势特色米粉

全产业链高质量融合发展。

“国民小吃”沙县小吃和“网红

小吃”柳州螺蛳粉，为海南特色小

吃产业发展带来如下启示：一是找

准特色，瞄准市场；二是强化顶层

设计，用工业化的理念谋划产业发

展；三是坚持质量为先，以标准化

的体系护航产业健康发展；四是实

施品牌发展战略，提升产业核心竞

争力；五是聚焦消费市场，增强产

业发展动力；六是促进融合发展，

健全上中下游产业链；七是强化技

术支撑，为全产业链高质量发展提

供强有力技术支持；八是传播城市

形象，讲好地方特色小吃故事。

具体而言，笔者认为，海南特

色小吃更适宜选择柳州螺蛳粉的

发展模式。为此，笔者建议：

一是解放思想，破除禁锢。推

进乡村振兴，不能过于狭隘理解乡

村产业，而应以一切有利于农民增

收为出发点。我省特色小吃诸多，

理应从中寻找突破口，培育壮大小

吃产业，推动乡村振兴。

二是顶层谋划，全面规划。柳

州特色小吃诸多，但其仅选择螺蛳

粉作为突破口，以点带面，谋求发

展。建议海南省级层面选择某一种

特色小吃作为突破口，各市县也各

选择某一种特色小吃作为突破口。

选择应遵循如下的原则：特色鲜明；

产业链条能不断伸长，附加值能不

断拓展；顺应市场，引领消费；带动

性强，辐射面广；具有打造优势特色

产业集群的潜力；具有制成伴手礼

的潜力。为此，海南应对全省特色

小吃开展专题研究，弄清家底、摸清

家情、找准市场，在此基础上做好顶

层设计，并据此编制全面发展规划。

制订“五个一”工程，即：制订一个标

准、成立一个协会、申报一个商标、

建设一个园区、出版一本特色小吃

书籍；进而推进原材料种养和加工

基地，深入推进“某某特色小吃+”发

展模式，实现产业集聚效益；培育一

批龙头企业和知名品牌，培育一批

龙头企业，重点在基地建设、新产品

研发、企业上市、技术改造等方面给

予支持。

三是政府引导，市场主导。积

极发挥政府在规划指导、政府支

持、市场监督、技术服务、品牌战略

制定、宣传推介、人才培养、龙头企

业培育、营商环境构建、市场准入、

产业转型升级、示范推广等方面的

引导作用，引导社会资本、科研院

校、企业积极参与。运用市场力量

促进生产力要素合理流动，优化配

置经济资源，促进特色小吃产业转

型升级，做大做强。

四是工业化理念，标准化生

产。运用工业化理念，以组织构建

“某特色小吃”全产业链标准体系

为抓手，将标准化理念贯穿于“某

特色小吃”全产业链，进一步强化

其质量安全和独特品质，不断推动

“某特色小吃”全产业链做大做强。

五是实施品牌战略，强化宣传

推介。制定品牌创建实施战略，申

请注册“某特色小吃”地理商标，打

造“某特色小吃”区域公用品牌和

一批有影响力、知名度且受消费者

喜爱的品牌。强化宣传推介，可充

分利用名人效应、手机APP等进行

推介，提升“某特色小吃”及衍生产

品的知名度。还可定期举办“某特

色小吃”美食节等形式多样的活

动，创新发展实体新零售，推广线

上线下相结合的营销模式，鼓励境

外开设实体门店，鼓励产品入驻商

超、高铁、车站等，不断提升品牌影

响力。H
（作者系海南大学管理学院教

授、海南热带农业与农村经济研究

院院长）
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